Sunrise und Salt verkaufen Infrastruktur ins Ausland

Der spanischen Cellnex Telecom gehoren 5300 Handymasten in der Schweiz. Was steckt dahinter?

Mit Schweizer Firmen haben
viele Standorte von Handy-
antennen nicht mehr viel zu tun:
Die meisten Sendemasten von
Sunrise und Salt sind in Besitz
der spanischen Cellnex Telecom
respektive deren Tochtergesell-
schaften «Swiss Towers AG»
und «Swiss Infra Services SA».
Cellnex ist ein Infrastruktur-
Riese in Europa: Uber 70000
Standorte von Handyantennen
in 12 Landern gehoren der Fir-
ma, bis 2030 sollen es knapp
130000 werden. In der Schweiz
sind es derzeit 5300.

Cellnex ist borsenkotiert.
Der grossere Teil der Aktien ist
im freien Handel. Fast die Half-
te teilen sich einige wenige
Grossaktionare. Der prominen-
teste ist die italienische Edizio-
ne, das Investment-Vehikel der
Familie Benetton. Dieses halt
unter anderem eine Mehrheit
am Raststatten-Betreiber Auto-
grill, der auch auf Schweizer

Autobahnen und Flughifen ti-
tigist. Uber 8,5 Prozent der Cell-
nex-Aktien gehoren dem italie-
nischen Luxus-Imperium.

Ein weiterer grosser Aktiondr
istdie Government of Singapore
Investment Corporation (GIC),
die mehrere Staatsfonds von Sin-
gapur verwaltet. Thr gehoren
tiber 7 Prozent der Cellnex-Akti-
en. Investiert sind dartiber hin-
aus mehrere Investmentgesell-
schaften wie Blackrock, die nor-
wegische Zentralbank und
kanadische . Pensionskassen.
Auslandische Staatsfonds und
Hedgefonds als Mitbesitzer einer
essenziellen Schweizer Infra-
struktur -sehen die Firmen darin
kein Problem?

Nein, heisst es bei Sunrise.
«Cellnex ist ein borsenkotiertes
Unternehmen wie etwa die
Swisscom, unterliegt den ent-
sprechenden Transparenz- und
Governance-Regelungen und
die Mehrheit der Verwaltungs-
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rate sind unabhingig», sagt
Sprecher Rolf Ziebold. Der Zu-
gang zur Technik sei jederzeit
gewahrleistet. Cellnex-Sprecher
Roger Schaller verweist darauf,
dass Cellnex als neutraler Infra-
strukturanbieter allen Betrei-
bern sein Portfolio zur Verfii-
gung stelle und eine «exzellente
Governance» gewahrleiste.
Trotzdem stellt sich die Frage:
Warum gaben Sunrise und Salt
diesen wichtigen Teil ihres Ge-
schafts aus der Hand?

Sunrise und Salt
brauchten Geld

Die einfache Antwort: Sie
brauchten Geld. Sunrise verkauf-
te 2017 gut 2200 von damals
3600 Sendemasten fiir 500 Mil-
lionen Franken an Cellnex, Da-
mit hétten Schulden abgebaut
und das Finanz-Rating verbes-
sert werden konnen, sagt Spre-
cher Ziebold. Zudem habe die
T7vsaktion mehr Investitionen
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ermoglicht, etwa in die Starkung
des Business-Geschifts oder den
Abschluss weiterer Glasfaser-
Partnerschaften.

Ahnliche Griinde hatte Salt,
als die Firma 2019 die Mehrheit
ihrer passiven Infrastruktur an
Cellnex verkaufte. Das habe es
Salt ermoglicht, sich «besser auf
sein Kerngeschaft zu konzentrie-
ren und sein Kapitalmanage-
ment zu optimieren, sagt eine
Sprecherin. Zudem sei die Effi-
zienz bei Akquisition und Betrieb
von Standorten gesteigert wor-
den. «Die Partnerschaft mit
Swiss Infra Services ist nach
unserer Auffassung erfolgreich.»
Wie viel Geld Salt mit dem Ver-
kauf1oste, gibt die nicht borsen-
kotierte Firma nicht bekannt.

Cellnex ist bei Sunrise und
bei Salt nur Eigentiimerin der
passiven Infrastruktur: Thr gehor-
en die Elemente aus Beton und
Stahl, also etwa die Masten. Die
aktive Infrastruktur, also die Sen-

deanlagen selbst, gehoren nicht
dazu. Die Firmen haben mit Cell-
nex einen Servicevertrag ge-
schlossen: Sie verkaufen ihre In-
frastruktur und mieten sie wie-
der zuriick. Ahnlich verhilt es
sich beim Ausbau: Sunrise etwa
baut Standorte, verkauft diese
nach Abschluss der Arbeiten an
Cellnex und bezieht fiir die
Standorte die Dienstleistungen.

Cellnex tritt nun auch in der,
Schweiz vermehrt in Erschei-
nung. Die Verflechtungen insbe-
sondere zu Sunrise sind eng:
Cellnex Switzerland residiert
wenige Meter vom Sunrise-
Hauptsitz in Glattbrugg ent-
fernt, fiir die Medienarbeit zu-
standig ist ein fritherer Sunrise-
Sprecher. Die Firma wird kiinftig
wichtiger werden: In den nichs-
ten Jahren soll sie das Netz von
Sunrise und Salt um bis zu 900
Standorte erweitern,
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